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فكم إلى عملٍ ناجحغ: كيف تحوّلون شأساسيّات الأعمال لمستشاري المظهر   

ي عالم تنسيق المظهر
ة الخاصة ف   إبتكروا علامتكم التجاريّ

مة
ّ
 مقد

فو تهانينا! أنتم  كمومعتمدون نالآن مستشارو مظهر محتر
ّ
ي تحتاجونتملكون جميع الأدوات والتقنيّ  ، أي أن

تكم إلي ات التر ها لبدء مستر
ي مجال تنسيق المظهر. ولكن من أين تبدأون؟ لالمهنيّ 

 
ا وتمكينكم منتوجيهكم قد تمّ إعداد هذا الصف خصّيصًا لة ف بدء أعمالكم  مهنيًّ

 من المكان المناسب. 

 

 الأهداف
 ي علي

موا الخطوات والمراحل التر
ّ
باعها لتأسيس عملكم الخاصتعل

ّ
ي عالم تنسيق المظهر ، بناء كم ات

 
تكم  ،إسمكم ف وإطلاق مستر

 ة بكل ثقةالمهنيّ 

 

ائح المستهدفة  الشر
 فير  والمعتمدين  جميع مستشاري المظهر المحتر

 

ة
ّ
 شكل الصف / المد

 أونلاين

 

ص الصف
ّ
 ملخ

 
ي مجال تنسيق المظهر مع أساسيّات الأعمال .1

 
تكم المهنيّة ف  إبدأوا مسير

 كلّ ما تحتاجون للقيام به قبل أن تبدأوا بعرض خدماتكم
  مهنةالمزاولة لرخصة إحصلوا على 

  ملف أعمالكم السابقةالتجاريّة و إبنوا علامتكم 
ق بعلامتكم التجاريّة -

ّ
وا كلّ ما يتعل

 حض ّ
  ةهويّ الة / الإسم / العلامة التجاريّ  (أ

 ة البضيّ الهويّ  (ب
ّ
 عمال(ة )بطاقات الأ وتطبيقات القرطاسيّ  المعتمدة لوانالألوغو و ة وال

 شعارال (ت
ة  -

ّ
وا خط

ّ
 التسويق الخاصّة بكمأعد
 إن(د رام، فايسبوك، لينكغمواقع التواصل الإجتماعي )إنستخاصّة بكم على حسابات إفتحوا  (أ

ونيّة  (ب ا أو صفحة إلكتر ونيًّ  جهزّوا موقعًا إلكتر
وا  (ت

ّ
ها من المواد التسويقيّة طالمأعد  ويّات وغتر

  (ث
مونها مع الأسعاروا حض ّ

ّ
ي تقد

 باقات الخدمات التر
وا ملف  -

 أعمالكم السابقةحض ّ
 ةالذاتيّ  تكمستر أكتبوا  (أ

فة لكمالتقطوا  (ب  صور محتر
 -تجديد المظهر جلسات دقاء وأفراد الأسرة لتنظيم استعينوا بالأص) شخص 20تمرّسوا على  (ت

 قبل/بعد(
موا جلسات التصوير لتوث (ث

ّ
 يق كل حالة )قبل وبعد(نظ

 
 إنتهزوا جميع الفرص المتاحة أمامكم .2

ي  طريق
ي دورات التدريب الوظيف 

ة: تمرّسوا، تطوّعوا وشاركوا ف   الشهرة يبدأ بخطوة صغتر
 

قوا تجاربكم .3
ّ
 وث
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ي  .4
 
 على مواقع التواصل الإجتماعي مجال عملكم تحوّلوا إلى لاعبٍ أساسي ف

 
ي ج .5

 
فةصت تاسلاستثمروا ف  وير محير

 
 تعرّفوا على منافسيكم .6

 
موا كيفيّة عرض خدماتكم وبناء شبكة  .7

ّ
 تكم المهنيّةامعارفكم وعلاقتعل

ي 
ف ومهت   نصائح للتواصل وعرض خدماتكم بشكلٍ محتر

 
 والعمل معهم ءالعملا لقاء  .8

  
ّ
ة العمل(جلسة ال

ّ
 لقاء الأوّل )تقديم الأسعار ووضع خط

  ة العملجلسة
ّ
 تنسيق المظهر: تطبيق خط

 إستشارة لتقييم الحالة -
 تنسيق المظهر  -
امق، التسوّ  –)تقييم الخزانة          انيّ ب الإلتر   (طريقة التعامل مع الأشخاص العاديير  والمشاهتر  – ... ألخ ،ةالمتر 

 ه وتوثيقهاتنسيق المظهر: تقييم العميل لتجربما بعد ت 
 

اض والتشبيك مع وكالات  .9  والمصمّمير   امةالعلاقات العطلبات الإقير
 ع السوق وعقد الصفقاتاستطلا  -
لاعبير   -

ّ
ي القطاع وإ التعرّف على أهم ال

 نشاء قاعدة البياناتف 
 ة مع المتدرّبير  والأسرار الحضيّ  والنصائحتوفتر البيانات  -

 
 

هامةملاحظات    
 

 :*الكتيبّات والمراجع المشمولة في الصف

ة تنسيق المظهر -
ّ
 الدليل العام لتنسيق المظهر / عد

 **إستمارات تقييم الإستشارة -

 سيحصل المشاركون في الصف على نسخة رقميةّ من المادة الأساسيةّ *

 ** سيحصل المشاركون في الصف على نسخة رقميةّ من هذا الملحق / الإستمارات

 

 

 

ي هذا الصف أهم المهارات المكتسبة
 
مونه ف

ّ
 أهم ما ستتعل

  ي تخوّلكم من بدء عملكم
موا التفاصيل التقنية التر

ّ
تعل

ف كمستشار   الخاص  مظهر محتر

 موا كيف تعرّفون عن أنفسكم للعملاء
ّ
 تعل

 موا مراحل وخطوات تنسيق المظهر
ّ
 تعل

 عزّزوا مهاراتكم الإجتماعيّة 

 عزّزوا ثقتكم بنفسكم من خلال الممارسة 

  تكم  إبدأوا ببناء ختر

  ابنوا شبكة معارفكم المهنيّة 

 ات والسجّلات
ّ
 إكتسبوا مهارات التوثيق وحفظ الملف

 ين وا إحصل  ّ ف متمتر  على نصائح هامة من ضيوف سرر

  ي مجال
 
تعرّفوا على الخطوات الكاملة لتأسيس عملكم الخاص ف

 تنسيق المظهر

  ي مجال
تكم المهنيّة ف  موا القواعد الذهبيّة لإطلاق مستر

ّ
تعل

 تنسيق المظهر بالشكل الصحيح

  إحصلوا على نصائح حضيّة حول أفضل طريقة للتعامل مع
 العملاء

 
 

 


